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Überzeugungskraft  
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ÜBERZEUGUNGSKRAFT 

FOCUS UND ZIEL DES SEMINARS: 

 Im Seminar trainieren Sie an der Fähigkeit, 
Orientierung zu vermitteln, Visionen 
vorzugeben und zu verbreiten, Menschen 
von einer Sache, einem Auftrag zu 
überzeugen und sie dafür zu begeistern. 

 Sie lernen, die Leistungen und Möglich-
keiten des anderen einschätzen und 
bewerten zu können und persönliche 
Integrität, Glaubwürdigkeit und Offenheit 
im eigenen Verhalten zu leben. 

 Die Zusammenarbeit zwischen unter-
schiedlichen Unternehmensfunktionen 
bedingt auch das Aufeinandertreffen 
unterschiedlicher Interessen und Stand-
punkte, die unweigerlich entstehen und 
ausgetragen werden müssen. 

NUTZEN: 
Sie erfahren, wie Sie Vorschläge und 
Problemlösungen überzeugend aufbauen, wie 
sie Einwände als Chance behandeln und wie 
sie sicher und überzeugend auftreten, um 
verbal in entscheidenden Situationen zu 
gewinnen. 

ZIELGRUPPE: 
Teilnehmerinnen und Teilnehmer, die in ihren 
Unternehmungen überzeugend argumentieren 
und auftreten wollen. 
 

TERMINE/ORT: 
Siehe Homepage. 
Interne Termine auf Anfrage. 

KOSTEN: 
Die Kosten pro Seminar betragen Euro 350,- 
exkl. Mwst. pro Teilnehmer oder als intern 
durch geführtes Training der vereinbarte 
Tagessatz. 
Weitere Informationen erhalten Sie von  Ursula 
della Schiava-Winkler per Email: 
office@socialskills4you.com oder telefonisch 
unter: +43/1/4087717 sowie +43/664/1012768. 
 

INHALTE: 
Oft misslingen Überzeugungsprozesse, weil 
viele Menschen die Kunst des Überzeugens 
nicht beherrschen. Menschen überzeugen 
dann erfolgreich, wenn sie die richtigen Fragen 
stellen, den richtigen Zeitpunkt wählen und 
wenn sie die Persönlichkeit des Gegenübers 
berücksichtigen. Wir zeigen Ihnen, wie Sie sich 
Nachdruck verleihen, sich durchsetzen und 
damit überzeugend punkten. Ob ein Mensch 
kritikfähig ist oder nicht, kann sich in zweierlei 
Hinsichten zeigen, nämlich in der Rolle des 
Kritisierten wie auch in der Rolle des 
Kritisierenden. Wenngleich es selbst-
verständlich abhängig von der Art und Weise 
ist, wie Kritik geübt wird, ist es wichtig, Kritik 
nicht nur anzunehmen, sondern auch damit 
umgehen zu können. Dies bedeutet, Kritik 
grundsätzlich nicht persönlich zu nehmen, also 
sich als Person in Frage gestellt zu fühlen, 
oder gar (vermeintlich) Gleiches mit Gleichem 
vergelten zu wollen. Ebenso wichtig ist es 
jedoch, als Kritisierender Kritik nur dann 
auszusprechen, wenn sie erwünscht ist und 
dann auch nur in angemessenem Ton sowie 
vor allem sachlich. 
 
Interessen und Bedürfnisse erkennen: 

 Überzeugungsversuche fruchten, wenn 
Sie zu den Gedanken des Gegenübers 
passen 

 Einfühlungsvermögen und gute 
Fragetechnik, Argumentationssinnketten 
bilden 

Aspekte der Überzeugungskraft: 

 Wirkfaktoren unseres Handelns, Über-
mittlung von Stimmungen 

 Überzeugendes persönliches Auftreten, 
Authentizität leben 

 In 3 Minuten überzeugen bzw. informieren, 
die überzeugende Blitzinfo, der packende 
Blitzvorschlag 

 Ihre Überzeugungskraft erhöhen, 
erfolgreicher verhandeln, verkaufen, 
motivieren, führen 

Vernetzungen und Befürworter nutzen: 

 Bildhafte die Überzeugungskraft 
verdeutlichen 

 Argumentationsstrategien und Gruppen-
meinungen aufbauen 

 Virtuelle Wege der Überzeugung nutzen 

mailto:office@socialskills4you.com
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ANMELDUNG 
 
 
Academy4socialskills 
Lerchenfelderstraße 120/10, AT-1080 
Wien 
telefonisch oder per Fax: +43/1/4087717 
mobil: +43/664/1012768 
E-Mail: office@socialskills4you.com 
www.socialskills4you.com 
 

ANMELDUNG: 

 

Veranstaltung:  

Termin:  

Teilnehmer:  

Adresse  

Firma/Privat:  

Strasse:  

PLZ / Ort:  

Telefon:  

Fax:  

E-Mail:  

 
 

 
 
 
Allgemeine Geschäftsbedingungen: 
Die Kosten sind exkl. Mwst (inkl. 
Seminarunterlagen). 
Für die Sicherung des Seminarplatzes ist 
die Bezahlung vor Beginn der 
Veranstaltung erforderlich. 
Stornierungen können nur schriftlich 
entgegengenommen werden, bis 4 
Wochen vor Veranstaltungsbeginn 
kostenfrei, ab 4 Wochen bis 10 Tage vor 
Veranstaltungsbeginn werden 50% des 
Teilnehmerbetrages verrechnet, ab 9 Tage 
vor Veranstaltungsbeginn müssen wir 100% 
des Teilnehmerbetrages verrechnen. 
Die Stornogebühren entfallen, wenn ein 
Ersatzteilnehmer für die Veranstaltung 
genannt wird. 
Die Academy4socialskills kann das 
Seminar aus wichtigem Grund - 
insbesondere Krankheit des 
Beraters/Trainers oder zu geringe 
Teilnehmerzahl - gegen Erstattung des 
bereits gezahlten Teilnehmerbeitrages 
absagen. 
Es gelten die Honorarrichtlinien der 
Academy4socialskills. 
 
Mit meiner Anmeldung erkläre ich mich mit 
den Teilnahmebedingungen der 
Anmeldung einverstanden. 
 

Ort, Datum:  

Unterschrift:  

 
Anmeldung bis 14 Tage vor dem Seminar 
der Academy4socialskills. 
 
Nach Erhalt Ihrer Anmeldung bekommen 
Sie Anmeldebestätigung und Rechnung 
zugeschickt, die Unterlagen und die 
Teilnehmervorbereitung erhalten Sie 
jeweils 7 Tage vor der Veranstaltung. 

REFERENTINNEN: 
Das Team der Academy4socialskills 
 


